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La mitad de esta sesion es suya. Inversionistas y realtors que ya han cerrado negocios con nosotros van a estar en la
llamada, y ellos no trabajan para mi. Preguntenles lo que sea.

Como usar esta hoja: marque las preguntas que quiere que le respondan y traigalas a la sesion. Pongalas en el chat de Zoom
cuando abramos la Mesa Redonda, o levante la mano y pregunte directamente. Las marcadas con asterisco suelen producir las
respuestas mas utiles.

Preguntas para los inversionistas
Gente que ha comprado, remodelado y vendido con nosotros.

* Con cuanto dinero empezaste de verdad tu primer negocio?

* Que no sabias que termino costandote dinero?

Cuanto tardo tu primer negocio desde que dijiste que si hasta tener el dinero en la mano?

Tenias miedo al firmar ese primer prestamo? Que te hizo firmar de todos modos?

Renunciaste a tu trabajo o hiciste esto por el lado?

* Como encontraste a tu contratista, y como te fue la primera vez?

* Cual ha sido la peor sorpresa que te has encontrado dentro de una casa despues de cerrar?

Cuantos negocios miraste antes de comprar uno?

* Ganaste, perdiste o quedaste a mano en el ultimo?

* Todo el mundo habla de comprar. Como es de verdad la parte de vender?

* Este negocio es como lo pintan en las redes sociales, o es otra cosa?

Si empezaras hoy de cero sin experiencia, que seria lo primero que harias?

* Honestamente: lo volverias a hacer?

Preguntas para los realtors
Agentes que trabajan con inversionistas en vez de compradores normales.

* En que se diferencia trabajar un negocio de inversionista de un comprador normal?

* Que tuviste que aprender para conservar un cliente inversionista en vez de perderlo despues de una casa?

* Cuantos cierres al ano te da una relacion con un inversionista comparado con un cliente normal?

Que te gustaria que los agentes nuevos entendieran sobre lo off-market y las cesiones?

Como manejas a un cliente que quiere ofertar por una casa que los numeros no sostienen?

Preguntas sobre el financiamiento
Lo que sea sobre hard money, condiciones, documentos o tiempos.

* La tasa fue la que esperabas? Los puntos fueron los que esperabas?

* Que tan rapido cerraron? Cerraron cuando dijeron que iban a cerrar?

* Que parte de la documentacion te sorprendio? Que no sabias que ibas a necesitar?

* Si hubieras ido con un prestamista que encontraste en redes sociales, que crees que habria pasado distinto?
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Alguna vez el avaluo salio mas bajo de lo esperado? Que paso con el negocio?

* Cual es el documento que hubieras querido tener listo antes de firmar el contrato?

Preguntas para Jean Paul
Nada esta prohibido. Preguntenme directamente.

* Cuanto tiempo llevas haciendo esto, y que paso en los anos que no salieron bien?

* Que es exactamente el wholesaling, y que estoy firmando?

De donde salen realmente las propiedades fuera de mercado?

* Como calculan el ROI, y cual es su piso antes de retirarse de un negocio?

Que piensas del mercado y de las tasas de interes ahora?

* Por que no vendes un curso?

Puedo usar el dinero de un socio para el enganche?

Esto afecta mi credito personal?

Que pasa si mi avaluo sale bajo?

* Que tan rapido pueden cerrar de verdad, no el numero del marketing, el real?

* Y si nunca he hecho un negocio? Por donde empiezo realmente?

* Que te haria decirme que NO compre una propiedad?

Mis propias preguntas
Escriba las que le importan a usted. Traiga esta hoja a la sesion.


